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与挑战





啤酒与尿布有什么关系？



数据挖掘的重要性 —— 从啤酒尿布到数据金矿

据IDC 2023年数据，全球数据总量2025年将达175 ZB，

但企业数据利用率仅15%，大量数据处于闲置状态，形

成“数据沉默”困境。

数据时代，数据总量爆发式增长
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传统分析仅能看到表面数据，难以发现“父亲买尿布时高

频购啤酒”这一隐性关联。

以沃尔玛“啤酒与尿布”案例为典型
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DeepSeek介绍 —— 重新定义数据挖掘的智能引擎

用户仅需3步即可完成数据挖掘全流程：上传数据，以自然语言提问，获取可视化报告，大大降低了

数据挖掘的技术门槛。

DeepSeek定位于零代码智能平台01

通过分析市场数据和消费者偏好，选出具有潜力的商品；有效防控金融风险，实时监测交易数据，识

别潜在风险；还能对客户进行精细分群，实现精准营销。

在企业端，可助力电商精准选品02

辅助疾病诊断和药物研发；对教育学情进行精准诊断，帮助教师制定个性化教学方案。

在学术端，能深度分析医疗数据03



DeepSeek vs 传统工具 —— 效率革命的三维对比

传统工具的输出多为原始数据堆砌或

技术指标报表，难以直接应用于业务

决策。DeepSeek则能提供业务可落

地建议，例如根据数据分析结果，直

接给出“建议增加XX实验课时以提升

通过率”等切实可行的方案。

 输出价值
传统搜索引擎和爬虫只能进行网页级

抓取，获取表面数据；传统数据挖掘

工具主要针对结构化数据进行统计分

析。而DeepSeek具备全模态语义挖

掘能力，不仅能处理文本，还能对情

感分析、图像特征、时间序列预测等

多模态数据进行深度挖掘，发现数据

间的潜在联系。

数据处理深度
使用传统工具，需掌握Python等编程

语言以及精通复杂的算法调参，对使

用者的技术要求高。DeepSeek采用

自然语言对话式交互，用户只需像日

常交流一样提问，如“分析某课程差

评中的教学问题”，即可轻松获取分

析结果。

操作门槛





金融行业 —— 风险防控与客户价值双引擎

漏检率降至5%，2023年成功拦截欺诈交易超3000万元，风险成本下降40%，有效保障了银行资金安全
和客户利益。

最终成果显著

DeepSeek方案通过自动提取200 + 交易特征，
如设备指纹、地理位置偏移量、夜间交易频次
等，全面刻画交易行为；并动态生成集成模型，
融合随机森林和LSTM算法，实时计算欺诈概率。

特征提取
传统规则引擎在检测信用卡欺诈时，漏检率高

达18%，且人工复核需耗费大量人力和时间，效
率低下。

商行信用卡欺诈检测案例



电商行业 —— 从「人找货」到「货找人」的智能进化

操作流程为：首先上传10万 + 亚马逊商品评论，评论中包含文本和图片等多模态数据；

DeepSeek自动识别高频痛点，如发现“充电接口接触不良”出现频次达28% 。

某跨境电商构建精准选品系统

如开发“磁吸式接口 + 可调节尺码”改良款产品。

根据分析结果，DeepSeek输出选品建议

新品上市3个月销量破百万，退货率下降45%，同时选品周期从4周大幅缩短至3天，快速响应

市场需求，提升了电商企业的竞争力。

方案带来巨大商业价值



医疗行业 —— 数据驱动的精准医疗实践

医生科研效率提升80%，能更快地发现研究方向和突破点；患者并发症发生率下降22%，有效改善了患
者的治疗效果和生活质量。

成果具有重要临床价值

自动提取10万 + 病历中的诊断关键词，构建并
发症知识图谱，以直观的方式展示疾病与症状、
治疗方法等之间的关系；通过关联分析，发现
“餐后血糖波动＞2mmol/L”与视网膜病变存在强
关联，关联强度OR值 = 3.2。

DeepSeek方案自动提取
在分析糖尿病并发症时，面临电子病历数据分
散、传统分析难以发现隐性关联的痛点，影响

医生对病情的准确判断和治疗方案的制定。

某三甲医院





精准提问七大心法 —— 让
DeepSeek秒懂需求

明确自身在分析中的身份定位，例如“作为班主任，分

析班级数学成绩波动原因”，使DeepSeek能从特定角度

出发，提供更具针对性的分析结果。

角色扮演法
从复杂繁多的数据中提炼核心需求，如“从300页会议

纪要提取客户投诉TOP3”，帮助用户快速获取关键信息，

避免被大量无关数据干扰。

知识蒸馏法

根据分析目的，灵活控制分析精度，如“按「城市 - 商

圈 - 门店」三级维度分析销售额”，可从宏观到微观全

面了解业务情况。

颗粒度调节法
加入时间维度，分析数据随时间的变化趋势，如“对比

近三年Q3促销活动的ROI变化趋势”，有助于发现业务

发展规律，为决策提供历史数据参考。

时间轴推演法



精准提问七大心法 —— 让DeepSeek秒懂需求

设定边界条件，挖掘特殊情况下的数据

特征，如“找出客单价＞2000元且复购

率＜5%的客户特征”，帮助企业关注高

价值且特殊的客户群体。

极端测试法

反向思考问题，挖掘隐藏在数据背后的

信息，如“哪些客户特征与「从未购买」

行为强相关？”，为企业拓展业务提供

新的思路。

逆向思维法

预设业务场景，提前规划应对策略，如

“假设预算减少20%，推荐最优促销组

合方案”，帮助企业在面对不同情况时

做好充分准备。

情景模拟法



用批判性思考深入挖掘复杂问题

 仔细检查数据中的缺失值和异常值占比，例如当发现“用户年龄字段缺失20%”时，思考其对分析结果

可能产生的影响，判断是否需要进行数据补充或处理，以确保分析基于可靠的数据基础。

数据可靠性01

严格区分相关性与因果性，不能仅仅因为“促销活动与销量增长”在数据上呈现相关关系，就简单认定

它们存在因果关系，需深入分析其他可能影响销量的因素，避免错误决策。

逻辑严谨性02

将技术指标转化为通俗易懂的业务语言，例如把“模型准确率90%”解释为“每100个预测仅10个误判”，

使业务人员能够更好地理解和应用数据分析结果，推动业务发展。

业务落地性03



可视化输出 —— 让数据「会讲故事」的三大技巧

对于不同类的数据采用不同的输出方式

（例：趋势类数据→折线图，占比类→南

丁格尔玫瑰图）

图表选择黄金法则

z

图表选择黄金法则

利用DeepSeek算法，公司能够识别出社

交网络中具有较大影响力的用户，以优化

营销策略。

动态交互设计01

02

03





技术优势分析

DeepSeek通过先进的算法优化，

能够快速处理大量数据，提高数

据挖掘的效率。

高效的数据处理能力

DeepSeek具备自适应学习能力，

能够根据数据变化自我调整，持

续优化挖掘结果。

成本优势

利用深度学习技术，DeepSeek在

模式识别方面表现出色，能够准

确识别复杂数据中的关键信息。

精准的模式识别



面临的主要挑战

建立严格的数据质检清单，要求数据完整性≥90%，

异常值占比≤8% ，从源头保证数据质量；利用

DeepSeek自身的数据校验功能，自动标记可疑数据，

并支持批量修复，提高数据的准确性和可用性。

对敏感数据进行自动脱敏处理，如将手机号、身份证

号模糊化为“138****1234”，保护用户隐私；针对医

疗、金融等对数据安全要求高的行业，提供本地化部

署方案，确保数据不出域，满足合规要求。

数 据 质 量 “ 垃 圾 进 垃 圾 出 ” 隐 私 安 全 与 合 规 风 险



数据挖掘的本质是将业务需求转化为技术语言

期待与同学们共同开启数据挖掘的智能之旅！

感谢聆听！
扫码下载本课件和

《DeepSeek：从入门到精通》

操作手册


